First choice in automotive validation & consulting.

imat-25

design & engineering

Wir suchen Dich als

Technical Sales Consultant Automotive (m/w/d)

Uber uns

Wir, die imat-uve gmbh, sind ein globaler;.innovativer Entwicklungs- und Testingdienstleister. Fiir uns stehen die Produkte und
Bauteile von Fahrzeuginnenrdumen im Fokus. Wir designen, entwickeln, testen und-analysieren die Optik, die Haptik, den Sound
und den Geruch fiir die Visionen der Zukunft. Neben unserem Hauptsitzin Monchengladbach-haben wir weitere Niederlassungen in
Deutschland, China, den'USA, Mexiko und Stidafrika.

Als Technical Sales Consultant Automotive (m/w/d) am Standort Ménchengladbach bist Du Teil des Vertriebes und bildest
gemeinsam mit Deinen Kolleginnen und Kollegen die Schnittstelle zwischen Automobilherstellern, Zulieferern sowie unseren
Fachabteilungen. Fiir unsere Bestandskunden verantwortest Du die Erstellung und Verhandlung von Angeboten sowie das
Projektmanagement fiir technische Priifungen und Bauteilfreigaben. Deine technische Expertise bildet zusammen mit Deiner hohen
Vertriebsaffinitat das Fundament fiir eine langfristige, erfolgreiche Entwicklung Deiner Key Accounts.

Das beinhaltet
o Die Kundenberatung rund um die Fahrzeugentwicklung mit dem Ziel der Aufttragsgenerierung
Die Erstellung, Nachverfolgung und Verhandlung von Angeboten im telefonischen und gelegentlich personlichen Kontakt
Die Priifung der Umsetzbarkeit von Kundenanforderungen im Abstimmung mit den internen Fachabteilungen
Die Koordination der Auftragsbearbeitung durch unsere Fachabteilungen.
Dielangfristige Weiterentwicklung der Dir anvertrauten Key Accounts

Das bringst Du mit

. Ein erfolgreich abgeschlossenes Studium als Wirtschaftsingenieur, Kunststoffingenieur, Textilingenieur, der Technischen
Betriebswirtschaft der Fahrzeugtechnik oder vergleichbarer Studiengange.-Alternativ eine Ausbildung und
Berufserfahrung als Chemielaborant, Textillaborant, Werkstoffpriifer Kunststofftechnik oder eine vergleichbare
Qualifikation.

. Vertriebsaffinitdt, SpaBl am telefonischen Kundenkontakt sowie eine sehr gute Selbstorganisation.

. Eine positive Denkweise mit einer hohen Ziel- und Ergebnisorientierung.

. Sehr gute Englischkenntnisse sowie fehlerfreies Deutsch in Wort und Schrift.

Was wir bieten?
. Aktive Mitarbeit an spannenden Automobil-Projekten der Zukunft.
. Ein hoher Grad an Selbstverantwortung.
. Flexible Arbeitszeiten und die Moglichkeit zum Mobilen Arbeiten.
. 30 Tage Urlaub und Ausgleichstage im Fall von Uberstunden.

Hast Du Lust auf eine neue Herausforderung?
Dann sollten wir uns kennenlernen.

Starte mit uns durch.
Wir freuen uns auf Deine Bewerbung unter karriere@imat-uve.de



