
 

 

 

First choice in automotive validation & consulting.    

   

 

 

 

Hast Du Lust auf eine neue Herausforderung?  

Dann sollten wir uns kennenlernen. 

 

Starte mit uns durch.  

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung unter karriere@imat-uve.de.  

 

 

   

 

 

Über uns 

 

Wir, die imat-uve gmbh, sind ein globaler, innovativer Entwicklungs- und Testingdienstleister. Für uns stehen die Produkte und 

Bauteile von Fahrzeuginnenräumen im Fokus. Wir designen, entwickeln, testen und analysieren die Optik, die Haptik, den Sound 

und den Geruch für die Visionen der Zukunft. Neben unserem Hauptsitz in Mönchengladbach haben wir weitere Niederlassungen in 

Deutschland, China, den USA, Mexiko und Südafrika. 

 

Als Project Engineer & Sales Consultant (w/m/d) am Standort Mönchengladbach an der Schnittstelle Teileeingang und 

Probenvorbereitung bist Du Teil des Vertriebes und bildest gemeinsam mit Deinen Kolleginnen und Kollegen die Schnittstelle 

zwischen dem Kunden und den Fachabteilungen bei imat-uve. Du arbeitest vor Ort in unserem Logistik Hub und bist verantwortlich 

für die Koordination, den Eingang und die erste Bearbeitung der eingehenden Projekte und Aufträge. Deine technische Expertise 

bildet die Grundlage für eine perfekte und  erfolgreiche Auftragsdurchführung. 

 

Das beinhaltet: 

• In Kooperation mit Deinem Team betreust und koordinierst Du den Eingang unserer Projekte/ Aufträge  

• Du erfasst angelieferte Teile & Umfänge in unsere Systeme, stellst alle Informationen für die weitere Bearbeitung bereit 

und prüfst die Anlieferungen auf Plausibilität  

• Du kontrollierst und steuerst die Einhaltung von Lieferplänen hinsichtlich Lieferterminen und Liefermengen 

• In Deiner Funktion trägst Du massgeblich zu einem termingerechten Start und einer perfekten Koordination unserer 

Projekte / Aufträge bei  

• Du bildest die Schnittstelle zwischen unseren Kunden und Fachabteilungen und fungierst somit als interner und externer 

Ansprechpartner 

• Du erstellst und bearbeitest Aufträge  

 

Das bringst Du mit: 

• Eine technische,  abgeschlossene Ausbildung zum Chemielaboranten, Textillaboranten, Werktstoffprüfer Schwerpunkt 

Kunststofftechnik  oder eine vergleichbare Qualifikation 

• Technisches Verständnis und einschlägige Berufserfahrung  

• Hands-on Mentalität 

• Lösungsorientierung und eine strukturierte und analytische Denk- und Handlungsweise  

• Eine positive Denkweise mit einer hohen Ziel- und Ergebnisorientierung 

• Sichere Deutsch- und Englischkenntnisse 

 

Was wir bieten? 

• Einen spannenden Einblick in die Welt der Automobilindustrie  

• Die Chance zur persönlichen Weiterentwicklung und Gestaltungsspielraum 

• 30 Tage Urlaub und ein Ausgleichtagsregelung für Mehrarbeit 

• Flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten für bis zu 70 Arbeitsstunden pro Monat  

• Bonusvereinbarungen 

• Eine sehr gute Anbindung an das Rheinland und die Metropolen Düsseldorf und Köln sowie den Niederrhein  

 

Wir suchen Dich zum nächst möglichen Zeitpunkt als 

Technical Sales Consultant Automotive (Teileeingang) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  


